
M A R K E T I N G  D I G I TA L



SOMOS A CONTEÚDO EDU!

CONECTAMOS SONHOS, UNINDO ALUNOS
COM INSTITUIÇÕES DE ENSINO ATRAVÉS 
DE SOLUÇÕES CRIATIVAS DE MARKETING 
E VENDAS EM PROL DA EDUCAÇÃO.



GUILHERME PINHEIRO
ESPECIALISTA EM MARKETING DIGITAL COM FOCO EM PERFORMANCE, CRO E ANÁLISE 
DE DADOS. PROFESSOR E DIRETOR DE PERFORMANCE DA AGÊNCIA CONTEÚDO EDU.  
BACHAREL EM SISTEMAS DE INFORMAÇÃO (UFG) E PÓS-GRADUADO EM MARKETING. 
CERTIFICADO EM GOOGLE ADS, INBOUND MARKETING E EXCEL AVANÇADO.

LUCAS ALFAIX
ESPECIALISTA EM PERFORMANCE DE MÍDIAS SOCIAIS E CASE DE SUCESSO NO FACE-
BOOK. POSSUI MBA EM MÍDIAS DIGITAIS; PÓS-GRADUAÇÃO EM MARKETING E MBA EM 
LIDERANÇA E GESTÃO EMPRESARIAL. ATUA HÁ NOVE ANOS EM GESTÃO DE MARCAS. 
HOJE É DIRETOR DE CRIAÇÃO DA CONTEÚDO EDU.



ESTRATÉGIAS:

> INBOUND

> TRÁFEGO
    PAGO



• CONTATOS MAIS QUALIFICADOS

• INVESTIMENTO MAIS BAIXO

• PRODUÇÃO DE CONTEÚDO

• MAIS DEMORADO

INBOUND





• RETORNO MAIS RÁPIDO

• SEGMENTAÇÃO APURADA

• INVESTIMENTO MÉDIO

• ACELERA SEU RESULTADO

• PROBLEMA A LONGO PRAZO SE 
   FOR A ÚNICA FONTE DE CAPTAÇÃO

TRÁFEGO PAGO





PARA ENTENDER MELHOR A 
DIFERENÇA ENTRE AS PLATAFORMAS,
IMAGINE UMA FESTA...

A PESSOA FOI CONVIDADA 
PARA A FESTA

A PESSOA É UM PENETRA. E O 
BOM PENETRA É AQUELE QUE 
PASSA A FESTA COMO INVISÍVEL



POR ISSO A IMPORTÂNCIA DE
ENTENDER QUE NÃO É APENAS DIZER 
“EI, QUERO APARECER EM ANÚNCIOS PAGOS!”

INVESTIMENTOCRIATIVO COPY PÚBLICO DESTINO



CRIATIVO

S O F T W A R E

C R E A T I V E  C L O U D C A N V A

B A N C O

S H U T T E R S T O C K E N V A T O

R E F E R Ê N C I A

B E H A N C E

B I B L I O T E C A  D E  A N Ú N C I O A



PÚBLICO



PÚBLICO



MAS...
TUDO TEM UMA PÁGINA DE DESTINO



SEU SITE É A SUA INSTITUIÇÃO NO
VIRTUAL, ONDE TRANSMITIMOS OS 
MESMOS CONCEITOS DA SUA
INSTITUIÇÃO FÍSICA. 

ALÉM DE SER O LUGAR ONDE 
TRANSFORMAMOS VISITANTES
EM MATRÍCULAS.

+85%
DOS ACESSOS NO SEU SITE SERÃO
POR DISPOSITIVOS MÓVEIS



DESTINO



PODE SER QUE O SEU
FUNIL ESTEJA VAZANDO
E DESPERDIÇANDO
DINHEIRO.

ATENÇÃO!

LEAD

CONTATO

PRÉ-INSCRITO

INSCRITO

APROVADO

MATRÍCULA

MARKETING

VENDAS



QUER MAISQUER MAIS





PÚBLICOS QUENTES SÃO PESSOAS QUE JÁ CONHECEM NOSSA

MARCA OU JÁ INTERAGIRAM COM A GENTE. PRECISAMOS CAPTAR

ESSAS BASES PARA TERMOS COMUNICAÇÕES MAIS ASSERTIVAS.

PODEMOS UTILIZAR: TRÁFEGO NO SITE, LOOKLIKE DE LISTAS DE

ALUNOS, TRÁFEGO NAS REDES SOCIAIS.



GEOLOCALIZAÇÃO: USAR OS NOMES DOS COLÉGIOS ONDE 

ACONTECE A PROVA DO ENEM PARA FAZER ANÚNCIOS 

PERSONALIZADOS COMO: “ESTÁ FAZENDO A PROVA DO 

ENEM AGORA? NA UNIABMES VOCÊ TEM DESCONTO DE ATÉ 

100% COM A SUA NOTA!”







CANAL EXCLUSIVO DE 
SMARKETING EDCUCACIONAL
PARA ASSOCIADOS ABMES

• CONTEÚDO NOVO TODA TERÇA

ENTRE PARA O 
CANAL AGORA!
https://bit.ly/smarketing-abmes 



QUER RECEBER
ESTE MATERIAL?
BAIXE AGORA!

bit.ly/marketingdigital-abmes

OBRIGADO!



FAÇA O QRCODE NO:
qrcode-monkey.com
FAÇA O LINK PERSONALIZADO:
bit.ly (precisa estar logado)

DICA FINAL!

bit.ly/marketingdigital-abmes


